@ Modena

Non solo trasporti

Transmec diversifica e va oltre il trasporto per affrontare nuovi mercati

Da qualche tempo si avverte un
timido ottimismo per i primi
segnali di ripresa in diversi mercati.
Tutti concordano nell’affermare che
le regole con cui si competera e con
cui si fara business nel futuro saran-
no profondamente diverse rispetto
ai modelli consolidati. Pochi perd
oggi riescono a delineare con quali
strategie si dovra affrontare la nuova
configurazione dei mercati. Da que-
sto quadro emerge l'esigenza di una
forte flessibilita di sistema che deve
pero poggiare su strutture organizza-
te e con ampiezza di servizi. Proprio
per far fronte a queste nuove esi-
genze, Transmec, nel momento pitt
critico della recente crisi, ha deciso
sostanziali cambiamenti organizzati-
vi, ha pianificato importanti investi-
menti e definito una nuova offerta di
servizi per affiancare le imprese ad
affrontare le incertezze legate alla

Fatturato in milioni di Euro
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“prevedibile uscita dalla crisi”. In
sintesi, la storica azienda modenese
presente sul mercato da oltre 150
anni, ha deciso che il nome e il mar-
chio Transmec non dovranno signifi-
care solamente trasporto, ma servizi
trasversali per la gestione della filie-
ra. “Oggi ci sentiamo pronti a fron-
teggiare al meglio quello che potreb-

82

2011 budget

be essere un nuovo ciclo, per lI'intera
economia, ma anche per la nostra
azienda”. Parole dei fratelli Danilo
e Massimo Montecchi, titolari di un
gruppo che - partendo dalla storica
sede di Campogalliano nei pressi di
Modena - si & sviluppato negli anni
fino a diventare un vero e proprio co-

losso nel settore dei trasporti.

Questa sicurezza deriva:

- dagli investimenti in corso di
realizzazione;

- dai nuovi sistemi informativi per
la gestione centralizzata e coor-
dinata di tutti i processi;

- dai nuovi servizi di logistica che
si integrano nei sistemi produt—
tivi e distributivi delle aziende
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| NUMERI
DI TRANSMEC

30 milioni

di investimenti
pianificati nel triennio
2010-2012:

40.000 mq di nuovi
magazzini

20.000 a Campogalliano
e 20.000 a Milano

500 nuovi
semi rimorchi

100 nuovi
automezzi euro 5
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UNA PROVINCIA IMPRENDITORIALE @

partner;

- dal consolidamento del network
internazionale, con particolare
attenzione ai paesi emergenti
dove sono state aperte due nuove
filiali

- dal rafforzamento del centro Di-
rezionale di Campogalliano.

Uno sforzo imprenditoriale, per

dare ancora una volta una accele-

razione all'impresa. “Come mai in
un momento in cui molte aziende si
sono rinchiuse su se stesse in attesa

di vedere cosa succedeva nel mer-

cato, voi avete deciso e posto in es-

sere scelte economiche e organizza-
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tive cosi importanti e coraggiose?”
abbiamo chiesto a Danilo e Massi-
mo Montecchi: “Perché il guardare
avanti con fiducia e ottimismo fa
parte del nostro DNA, perché cre-
diamo in questa azienda, nella sue
persone e nella loro professionalita,
e perché siamo convinti che in un
mondo sempre pit globale, il solo
Trasporto, seppur importante e cru-
ciale, & solo una parte della gestio-
ne della filiera e quindi dovevamo
allargare le nostre competenze per
essere al fianco dei nostri clienti
offrendo una gamma completa di
servizi.”

Da sx Massimo e Danilo Montecchi
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